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人身保险投保提示书
尊敬的客户：
    您购买的是人身保险产品，人身保险是以人的寿命和身体为保险标的的保险，当被保险人发生死亡、伤
残、疾病等风险事故时或者达到合同约定的年龄、期限时，保险公司按照保险合同约定给付保险金。人身保
险具有保障功能，可以用于为人们的生活进行长期财务规划。为帮助您更好地认识和购买人身保险产品，保
护您的合法权益，保险监督管理机构请您在填写投保单之前认真阅读以下内容：
    一、请您确认保险机构和销售人员的合法资格
    请您从持有保险监督管理机构颁发《经营保险业务许可证》或《保险兼业代理许可证》的合法机构或进
行执业登记具备销售资格的人员处办理保险业务。如需查询销售人员的销售资格，您可以要求销售人员告知
具体查询方式，或登录保险中介云平台查询（网址：https://www.insurcloud.com.cn）。 
    二、请您根据实际保险需求和支付能力选择人身保险产品
    请您根据自身已有的保障水平和经济实力等实际情况，选择适合自身需求的保险产品。多数人身保险产
品期限较长，如果需要分期交纳保费，请您充分考虑是否有足够、稳定的财力长期支付保费，不按时交费可
能会影响您的权益。建议您使用银行划账等非现金方式交纳保费。 
    三、请您详细了解保险合同的条款和产品说明书内容
    请您不要将保险产品的广告、公告、招贴画等宣传材料视同为保险合同，应当要求销售人员向您提供相
关保险产品的条款。请您认真阅读条款和产品说明书内容，重点关注保险责任、责任免除、投保人及被保险
人权利和义务、免赔额或免赔率的计算、申请赔款的手续、退保相关约定、费用扣除、产品期限、利益演示
等内容。您若对条款或产品说明书内容有疑问，您可以要求销售人员进行解释。 
    四、请您了解“犹豫期”的有关约定
    一年期以上的人身保险产品一般有犹豫期（投保人、被保险人收到保单并书面签收之日起16日内，如监
管规定或产品条款约定的犹豫期与此不同，以长者为准）的有关约定。除合同另有约定外，在犹豫期内，您
可以无条件解除保险合同，但应退还保单；保险公司除扣除不超过10元的工本费以外，应无息退还您全部保
费并不得对此收取其他任何费用。 
    五、“犹豫期”后解除保险合同请您慎重
    若您在犹豫期过后解除保险合同，您会有一定的损失。保险公司应当自收到解除合同通知之日起三十日
内，按照合同约定退还保险单的现金价值（现金价值表附在正式保险合同之中，您若存在疑问，可要求保险
公司予以解释）。 
    六、请您充分认识分红保险、万能保险、投资连结保险等人身保险新型产品的风险和特点
   （1）如果您选择购买分红保险产品，请您注意以下事项：分红水平主要取决于保险公司的实际经营成果。
如果实际经营成果优于定价假设，保险公司才会将部分盈余分配给您。如果实际经营成果差于定价假设，保
险公司可能不会派发红利。产品说明书或保险利益测算书中关于未来保险合同利益的预测是基于公司精算假
设，不能理解为对未来的预期，红利分配是不确定的。 
   （2）如果您选择购买万能保险产品，请您注意以下事项：万能保险产品通常有最低保证利率的约定，最
低保证利率仅针对保单账户中资金。您应当详细了解万能保险的费用扣除情况，包括初始费用、死亡风险保
险费、保单管理费、手续费、退保费用等。您应当要求销售人员将万能保险账户价值的详细计算方法对您进
行解释。万能保险产品的投资回报具有不确定性，您要承担部分投资风险。保险公司每月公布的结算利率只
适用于一个自然月，不能理解为对全年的预期，结算利率仅针对保单账户中的资金，不针对全部保险费。产
品说明书或保险利益测算书中关于未来保险合同利益的预测是基于公司精算假设，最低保证利率之上的投资
收益是不确定的，不能理解为对未来的预期。如果您选择灵活交费方式的，您应当要求销售人员将您停止交
费可能产生的风险和不利后果对您进行解释。 
   （3）如果您选择购买投资连结保险产品，请您注意以下事项：您应当详细了解投资连结保险的费用扣除
情况，包括初始费用、买入卖出差价、死亡风险保险费、保单管理费、资产管理费、手续费、退保费用等。
您应当要求销售人员将投资连结保险账户价值的详细计算方法对您进行解释。投资连结保险产品的投资回报
具有不确定性，投资风险完全由您承担。产品说明书或保险利益测算书中关于未来保险合同利益的预测是基
于公司精算假设，不能理解为对未来的预期，实际投资可能赢利或出现亏损。如果您选择灵活交费方式的，
您应当要求销售人员将您停止交费可能产生的风险和不利后果对您进行解释。 
    七、请您正确认识人身保险新型产品与其他金融产品
    分红保险、万能保险、投资连结保险等人身保险新型产品兼具保险保障功能和投资功能，不同保险产品
对于保障功能和投资功能侧重不同，但本质上都属于保险产品，产品经营主体是保险公司。您不宜将人身保
险新型产品与银行存款、国债、基金等金融产品进行片面比较，更不要仅把它作为银行存款的替代品。 
    八、选择健康保险产品时请您注意产品特性和条款具体约定
    健康保险产品是具有较强风险保障功能的产品，既有定额给付性质的，也有费用补偿性质的。定额给付

性质的健康保险按约定给付保险金，与被保险人是否获得其他医疗费用补偿无关；对于费用补偿性质的健康
保险，保险公司给付的保险金会相应扣除被保险人从其他渠道所获的医疗费用补偿。请您注意条款中是否有
免赔额或赔付比例约定、疾病观察期约定等。如果保险公司以附加险形式销售无保证续保条款的健康保险产
品，请您注意附加健康保险的保险期限应不小于主险保险期限。请您特别注意保险条款中一些保险专业术语
的解释，尤其是各种重大疾病的范围和释义。重大疾病保险产品只有在被保险人发生合同约定的疾病、达到
约定的疾病状态或实施了约定的手术时，才能给付保险金。因此，请您注意产品中各种疾病的保障范围，尤
其是保险责任所指的疾病状况或发展阶段。有些保险产品有等待期（观察期）的规定，请您认真阅读并清楚
了解。如果在等待期出险，一般情况下，保险公司不承担保险责任。
    九、为未成年子女选择保险产品时保险金额应适当
    如果您为未成年子女购买保险产品，因被保险人死亡给付的保险金总和应符合保险监督管理机构的有关
规定。其主要目的是为了保护未成年人权益，防止道德风险；同时，从整个家庭看，由于父母是家庭的主要
经济来源和支柱，以父母为被保险人购买保险可以使整个家庭获得更加全面的保险保障。 
    十、请您如实填写投保资料、如实告知有关情况并亲笔抄录、签名
    我国《保险法》对投保人的如实告知行为进行了明确的规定。投保时，您填写的投保单应当属实；对于
销售人员询问的有关被保险人的问题，您也应当如实回答，否则可能影响您和被保险人的权益。为了有效保
障自身权益，请您在投保提示书、投保单等相关文件上亲笔签名，并亲笔抄录相关内容。 
    十一、请您配合保险公司做好客户回访工作
    各保险公司按规定开展客户回访工作，一般通过电话、电子回访或信函、上门回访等形式进行。为确保
自己的权益得到切实保障，您应如实答复回访问题，不清楚的地方可以立即提出，要求保险公司进行详细解
释。请您投保时准确、完整填写家庭住址、邮编、常用联系电话等个人信息，以便保险公司能够对您及时回
访。 
    十二、请您注意保护自身的合法权益
    在您的联系地址或电话发生变更，以及发生保险事故时应及时通知保险公司，以免您的保险利益受损。
如果您发现销售人员在保险销售过程中存在误导销售行为，或认为自身权益受到侵犯，请注意保留书面证据
或其他证据，可向保险公司反映（我公司全国统一服务热线：95342），也可以向当地保险监督管理机构或
保险行业协会投诉，必要时还可以根据合同约定，申请仲裁或向法院起诉。
    非保险金融产品风险提示：保险公司、保险专业中介机构不得销售未经相关金融监管部门批准的非保险
金融产品。为了维护您的合法权益，如销售人员以安联人寿保险有限公司名义向您推销非保险金融产品，请
您切勿购买。 
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投保人签名：__________________________ 日期：　　　　　　　　 (签署日期不得晚于投保单签署日期)

尊敬的客户：
    您购买的是人身保险产品，人身保险是以人的寿命和身体为保险标的的保险，当被保险人发生死亡、伤
残、疾病等风险事故时或者达到合同约定的年龄、期限时，保险公司按照保险合同约定给付保险金。人身保
险具有保障功能，可以用于为人们的生活进行长期财务规划。为帮助您更好地认识和购买人身保险产品，保
护您的合法权益，保险监督管理机构请您在填写投保单之前认真阅读以下内容：
    一、请您确认保险机构和销售人员的合法资格
    请您从持有保险监督管理机构颁发《经营保险业务许可证》或《保险兼业代理许可证》的合法机构或进
行执业登记具备销售资格的人员处办理保险业务。如需查询销售人员的销售资格，您可以要求销售人员告知
具体查询方式，或登录保险中介云平台查询（网址：https://www.insurcloud.com.cn）。 
    二、请您根据实际保险需求和支付能力选择人身保险产品
    请您根据自身已有的保障水平和经济实力等实际情况，选择适合自身需求的保险产品。多数人身保险产
品期限较长，如果需要分期交纳保费，请您充分考虑是否有足够、稳定的财力长期支付保费，不按时交费可
能会影响您的权益。建议您使用银行划账等非现金方式交纳保费。 
    三、请您详细了解保险合同的条款和产品说明书内容
    请您不要将保险产品的广告、公告、招贴画等宣传材料视同为保险合同，应当要求销售人员向您提供相
关保险产品的条款。请您认真阅读条款和产品说明书内容，重点关注保险责任、责任免除、投保人及被保险
人权利和义务、免赔额或免赔率的计算、申请赔款的手续、退保相关约定、费用扣除、产品期限、利益演示
等内容。您若对条款或产品说明书内容有疑问，您可以要求销售人员进行解释。 
    四、请您了解“犹豫期”的有关约定
    一年期以上的人身保险产品一般有犹豫期（投保人、被保险人收到保单并书面签收之日起16日内，如监
管规定或产品条款约定的犹豫期与此不同，以长者为准）的有关约定。除合同另有约定外，在犹豫期内，您
可以无条件解除保险合同，但应退还保单；保险公司除扣除不超过10元的工本费以外，应无息退还您全部保
费并不得对此收取其他任何费用。 
    五、“犹豫期”后解除保险合同请您慎重
    若您在犹豫期过后解除保险合同，您会有一定的损失。保险公司应当自收到解除合同通知之日起三十日
内，按照合同约定退还保险单的现金价值（现金价值表附在正式保险合同之中，您若存在疑问，可要求保险
公司予以解释）。 
    六、请您充分认识分红保险、万能保险、投资连结保险等人身保险新型产品的风险和特点
   （1）如果您选择购买分红保险产品，请您注意以下事项：分红水平主要取决于保险公司的实际经营成果。
如果实际经营成果优于定价假设，保险公司才会将部分盈余分配给您。如果实际经营成果差于定价假设，保
险公司可能不会派发红利。产品说明书或保险利益测算书中关于未来保险合同利益的预测是基于公司精算假
设，不能理解为对未来的预期，红利分配是不确定的。 
   （2）如果您选择购买万能保险产品，请您注意以下事项：万能保险产品通常有最低保证利率的约定，最
低保证利率仅针对保单账户中资金。您应当详细了解万能保险的费用扣除情况，包括初始费用、死亡风险保
险费、保单管理费、手续费、退保费用等。您应当要求销售人员将万能保险账户价值的详细计算方法对您进
行解释。万能保险产品的投资回报具有不确定性，您要承担部分投资风险。保险公司每月公布的结算利率只
适用于一个自然月，不能理解为对全年的预期，结算利率仅针对保单账户中的资金，不针对全部保险费。产
品说明书或保险利益测算书中关于未来保险合同利益的预测是基于公司精算假设，最低保证利率之上的投资
收益是不确定的，不能理解为对未来的预期。如果您选择灵活交费方式的，您应当要求销售人员将您停止交
费可能产生的风险和不利后果对您进行解释。 
   （3）如果您选择购买投资连结保险产品，请您注意以下事项：您应当详细了解投资连结保险的费用扣除
情况，包括初始费用、买入卖出差价、死亡风险保险费、保单管理费、资产管理费、手续费、退保费用等。
您应当要求销售人员将投资连结保险账户价值的详细计算方法对您进行解释。投资连结保险产品的投资回报
具有不确定性，投资风险完全由您承担。产品说明书或保险利益测算书中关于未来保险合同利益的预测是基
于公司精算假设，不能理解为对未来的预期，实际投资可能赢利或出现亏损。如果您选择灵活交费方式的，
您应当要求销售人员将您停止交费可能产生的风险和不利后果对您进行解释。 
    七、请您正确认识人身保险新型产品与其他金融产品
    分红保险、万能保险、投资连结保险等人身保险新型产品兼具保险保障功能和投资功能，不同保险产品
对于保障功能和投资功能侧重不同，但本质上都属于保险产品，产品经营主体是保险公司。您不宜将人身保
险新型产品与银行存款、国债、基金等金融产品进行片面比较，更不要仅把它作为银行存款的替代品。 
    八、选择健康保险产品时请您注意产品特性和条款具体约定
    健康保险产品是具有较强风险保障功能的产品，既有定额给付性质的，也有费用补偿性质的。定额给付

性质的健康保险按约定给付保险金，与被保险人是否获得其他医疗费用补偿无关；对于费用补偿性质的健康
保险，保险公司给付的保险金会相应扣除被保险人从其他渠道所获的医疗费用补偿。请您注意条款中是否有
免赔额或赔付比例约定、疾病观察期约定等。如果保险公司以附加险形式销售无保证续保条款的健康保险产
品，请您注意附加健康保险的保险期限应不小于主险保险期限。请您特别注意保险条款中一些保险专业术语
的解释，尤其是各种重大疾病的范围和释义。重大疾病保险产品只有在被保险人发生合同约定的疾病、达到
约定的疾病状态或实施了约定的手术时，才能给付保险金。因此，请您注意产品中各种疾病的保障范围，尤
其是保险责任所指的疾病状况或发展阶段。有些保险产品有等待期（观察期）的规定，请您认真阅读并清楚
了解。如果在等待期出险，一般情况下，保险公司不承担保险责任。
    九、为未成年子女选择保险产品时保险金额应适当
    如果您为未成年子女购买保险产品，因被保险人死亡给付的保险金总和应符合保险监督管理机构的有关
规定。其主要目的是为了保护未成年人权益，防止道德风险；同时，从整个家庭看，由于父母是家庭的主要
经济来源和支柱，以父母为被保险人购买保险可以使整个家庭获得更加全面的保险保障。 
    十、请您如实填写投保资料、如实告知有关情况并亲笔抄录、签名
    我国《保险法》对投保人的如实告知行为进行了明确的规定。投保时，您填写的投保单应当属实；对于
销售人员询问的有关被保险人的问题，您也应当如实回答，否则可能影响您和被保险人的权益。为了有效保
障自身权益，请您在投保提示书、投保单等相关文件上亲笔签名，并亲笔抄录相关内容。 
    十一、请您配合保险公司做好客户回访工作
    各保险公司按规定开展客户回访工作，一般通过电话、电子回访或信函、上门回访等形式进行。为确保
自己的权益得到切实保障，您应如实答复回访问题，不清楚的地方可以立即提出，要求保险公司进行详细解
释。请您投保时准确、完整填写家庭住址、邮编、常用联系电话等个人信息，以便保险公司能够对您及时回
访。 
    十二、请您注意保护自身的合法权益
    在您的联系地址或电话发生变更，以及发生保险事故时应及时通知保险公司，以免您的保险利益受损。
如果您发现销售人员在保险销售过程中存在误导销售行为，或认为自身权益受到侵犯，请注意保留书面证据
或其他证据，可向保险公司反映（我公司全国统一服务热线：95342），也可以向当地保险监督管理机构或
保险行业协会投诉，必要时还可以根据合同约定，申请仲裁或向法院起诉。
    非保险金融产品风险提示：保险公司、保险专业中介机构不得销售未经相关金融监管部门批准的非保险
金融产品。为了维护您的合法权益，如销售人员以安联人寿保险有限公司名义向您推销非保险金融产品，请
您切勿购买。 

<投保人签名处>(130,,140)

本人已认真阅读并已完全理解上述投保提示事项。

各地保险监督管理机构及保险行业协会投诉电话可以扫描右侧二维码
查询：

公司最近季度的综合偿付能力充足率、风险综合评级符合监管要求，
详情请扫描右侧二维码或通过链接
(https://www.allianz.com.cn/solvencyCapacity/AZ01005)了解。


